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即時發布 
 

東亞銀行推出顯卓理財及顯卓私人理財全新廣告 

由容袓兒小姐擔任品牌大使    分享富有人生定義 
 

香港，2024 年 4 月 23 日 — 東亞銀行有限公司（「東亞銀行」或「本行」）宣布，為以富裕

及高端客戶為目標客戶的顯卓理財(SupremeGold)及顯卓私人理財(SupremeGold Private)

，推出全新廣告，探討富有人生的定義，並藉此展示本行如何兌現為客戶提供專屬財富管理

方案的品牌承諾。東亞銀行同日宣布，由容祖兒小姐擔任顯卓理財及顯卓私人理財的品牌大

使。 
 

東 亞 銀 行 聯 席 行 政 總 裁 李 民 橋 先 生 表 示 ：  「 東 亞 銀 行 一 直 透 過 SupremeGold 及

SupremeGold Private 兩大品牌為富裕及高端客戶提供專業的財富管理方案。近年，我們不

斷投放資源提升數碼服務、加強專業財富管理團隊，並提供無縫的跨境理財服務體驗。我們

旨在全方位滿足客戶對財富管理服務的需求，讓他們無論身處何地都可隨時享用多元化的銀

行服務。」 
 

為更了解富裕及高端客戶群的財富管理需要及對「富有人生」的概念，東亞銀行邀請逾 500

位個人流動資產總額達港幣 100 萬元或以上的 35 – 55 歲人士進行「富有人生市場調查」1。

結果顯示： 
 

• 受訪者中，只有 51%認為自己富有。 

• 78%受訪者同意富有不只是累積金錢。 

• 87%受訪者認為富有是能夠自由地規劃自己的時間，輕鬆地探索生活；85%希望有更

多時間促進個人成長及達成自我成就；79%希望有更多時間陪伴家人。 
 

 

                                                        
 
1 該項意見調查由一間獨立的市場研究公司 於 2024 年 2 月進行，在香港訪問了 545 名年齡介乎 35 至 55 歲，並擁有流

動資產港幣 100 萬元或以上的人士。 
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東亞銀行總經理兼個人銀行主管黃妮妞女士表示：「是次調查使我們更了解富裕及高端客戶

在財務需要方面的挑戰及期望。因應調查結果，本行已推出能滿足客戶於不同人生階段所需

的理財方案，助他們把握投資機遇、累積財富，更重要是讓客戶能為未知的將來做好準備，

有更多時間專注於自己喜歡的事情。截至今年 3 月，顯卓私人理財的客戶人數較去年同期上

升 32%，足證在充滿挑戰的經濟環境下，客戶對本行的財富管理服務仍然充滿信心，成績

備受肯定。」 
 

顯卓理財及顯卓私人理財的主要服務要點包括： 

• 專屬客戶經理及理財策劃團隊，助客戶緊貼市況、建立多元化投資組合。 

• 於香港分行提供代理見證服務協助客戶申請開立內地個人銀行結算賬戶。 

• 「BEA Mobile 東亞手機銀行」提供多達 14 種投資功能，讓客戶能夠更靈活地建立投資

組合。 

• 通過進階數據分析，向客戶提供最新市場動態以及推廣優惠。 

• 全港設有 44 間「顯卓理財中心」、「顯卓私人理財中心」及 11 間「跨境理財中 

心」，並特設「客戶經理中心」，方便客戶與專業顧問團隊會面。 

• SupremeGold World Mastercard 以及 CENTENNIAL World Elite Mastercard 提供旅遊

、餐飲、購物禮遇，以及一系列專屬服務。 
 

由即日起至 2024 年 6 月 30 日，全新客戶開立顯卓理財戶口並存入指定資金，可享高達港

幣 3,200 元迎新獎賞；或開立顯卓私人理財戶口，可享高達港幣 25,000 元迎新獎賞。 
 

有 關 服 務 的 主 要 特 點 及 詳 情 ， 請 瀏 覽 www.hkbea.com/supremegold 或

www.hkbea.com/SGP。客戶亦可致電顯卓理財專線 (852) 2211 1122 或顯卓私人 24 小時理

財專線 (852) 2211 1188 查詢。 
 

借定唔借? 還得到先好借! 

上述推廣活動受條款及細則約束。詳情請參閱相關宣傳資料。 
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圖片說明: 

 
 

圖片 1: 東亞銀行聯席行政總裁李民橋先生於今天的傳媒發布會致辭。 
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圖片 2: 東亞銀行聯席行政總裁李民橋先生（中）及東亞銀行總經理兼個人銀行主管黃妮妞

女士（左一）聯同品牌大使容袓兒小姐（右一）出席今天的傳媒發布會。 
 
 
 
 



 

 5 
 
 

 
圖片 3:  東亞銀行聯席行政總裁李民橋先生（左）與品牌大使容袓兒小姐（右）分享財富管

理心得及對富有人生的見解。 
 
 

 
圖片 4:  品牌大使容袓兒小姐為本行拍攝全新品牌廣告，以真實客戶身份，介紹品牌的財富

管理服務。 
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關於東亞銀行有限公司 
 
東亞銀行有限公司（「東亞銀行」）於 1918 年成立，是一家具領導地位的香港金融服務集團

。東亞銀行在香港聯合交易所上市，於 2023 年 12 月 31 日的綜合資產總額達港幣 8,604 億

元（1,101 億美元）。 
 

東亞銀行擁有龐大的服務網路，於全球設有約 130 個網點，覆蓋香港、中國內地、澳門 、

台灣、東南亞、英國和美國等地，為客戶提供全面的企業銀行、個人銀行、財富管理及投資

服務。有關業務詳情，請瀏覽網頁：www.hkbea.com。 
 
 
 
 
                                                                          
 
 

媒體查詢： 
 

東亞銀行有限公司 

企業傳訊主管 

關翠明小姐 

電話：(852) 3608 5830  

電郵：kwanjtm@hkbea.com 
 

 

東亞銀行有限公司 

高級企業傳訊經理 

何嘉雯小姐 

電話：(852) 3608 0213 

電郵：hokkm1@hkbea.com 
 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.hkbea.com/
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附錄 

顯卓理財及顯卓私人理財的主要服務要點包括： 
 

專業理財團隊 提供專屬理財計劃 

• 經驗豐富的專屬客戶經理及理財策劃團隊，包括具備專業資格的投資、保險及跨境財

務專家，為客戶提供深度分析，建立多元化的投資組合。 

• 客戶經理會定期審視客戶的理財目標，助客戶緊貼市況及適時提供建議。客戶亦可透

過東亞銀行網站、東亞手機銀行及社交平台獲取最新市場資訊。 
 

服務網點 大灣區全面覆蓋 

• 客戶可於香港分行通過本行的代理見證服務申請開立內地個人銀行結算賬戶。 

• 東亞銀行集團於大中華內設有逾 120 個網點，網絡覆蓋所有大灣區「9 + 2」城市。  
 

個人化流動理財體驗  

• 「BEA Mobile 東亞手機銀行」提供多達 14 種投資功能，讓投資組合更具彈性。配合

嶄新的「財富組合」概覽，資產狀況一目了然。 

• 客戶可自訂介面及功能快捷鍵，享受個人化理財體驗。 

• 通過以客戶為本的分析及詳細評估客戶偏好，以智能化系統為客戶提供最新市場動態

及推廣優惠，以提供更個人化的資訊及服務。 
 

專屬理財中心 遍佈全港 

• 全港設有 44 間「顯卓私人理財中心」、「顯卓理財中心」及 11 間「跨境理財中 

心」，方便客戶就不同理財需要與專業顧問團隊會面。另特設「客戶經理中心」，讓客

戶不受地區限制，會面安排更有彈性。 
 

連串精彩禮遇 帶來更優越體驗 

• 顯卓理財客戶專享的 SupremeGold World Mastercard 以及顯卓私人理財客戶專享的

CENTENNIAL World Elite Mastercard， 提 供 一 系 列 旅 遊 、 餐 飲 及 購 物 禮 遇 。

SupremeGold World Mastercard 客戶則可以優惠價享用機場豪華轎車服務。而

Centennial World Elite Mastercard 客戶可免費享用全球機場貴賓室及豪華轎車 

服務。 


